PROVINCIA DEL NEUQUEN
CONSEJO PROVINCIAL DE EDUCACION

, 0275
RESOLUCION N©
EXPEDIENTE N° 5721-007159/14

Neuguen, | 2 MAR 2015

VISTO:

La Ley de Educacidn Nacional N° 26.206, la Ley de Educacién Técnico
Profesional N°© 26.058, el Decreto del Poder Ejecutivo Nacional N° 144/08, las
Resoluciones del Ministerio de Educacion de la Nacion N°© 1019/09, N° 1120/10, N°
2083/11, N© 1588/12, N° 2372/12 y N° 2603/13 y las Resoluciones N° 47/08, N°
200/13 y N°© 209/13 del Consejo Federal de Educacién; y

CONSIDERANDO:
Que el Decreto N° 144/08, establecié las condiciones y requisitos
para otorgar la validez nacional de los titulos y certificaciones de estudios;

Que por las Resoluciones de! Ministerio de Educacidon de la Nacién
N° 1019/09, N° 1120/10, N° 2083/11, NO© 2372/12 y N° 2603/13 se otorga validez
nacional a los titulos y certificados emitidos por instituciones educativas publicas, de
@ / gest|on estatal y de gestion privada;

Que la Resolucidon N° 1588/12 del Ministerio de Educacion de la
NaC|on aprueba el procedimiento para la tramitacion de las solicitudes de validez
nacional de los titulos y certificaciones correspondientes a estudios presenciales de
Educacidon Superior y modalidades del sistema educativo nacional;

Que la Resolucién N° 47/08 del Consejo Federal de Educacién
establece los Lineamientos Curriculares Nacionales para la Educacion Superior
Técnica;

Que la Resolucidn N° 209/13 del Consejo Federal de Educacion
sustituye el parrafo 68 del Anexo I de la Resolucion N° 47/08, modificando los
porcentajes de los campos de formacion;

Que las mencionadas Resoluciones sugieren adecuar los disefios
curriculares a la normativa vigente y crear un Unico Plan de Estudio Jurisdiccional;

Que es necesario crear el Plan de Estudio de la Tecnicatura
Superior de Auxiliar en Inmobiliaria;

Que de acuerdo a lo exigido por el Ministerio de Educacién de la
Nacidn, la presente carrera debe ser adecuada a la citada normativa nacional a fin de
no perder la validez nacional de los titulos;

Que la adecuacién fue realizada con el acompafiamiento de la
Direccién General de Nivel Superior;

Que se cuenta con el aval de la Direccidn General de Nivel

Superior;

Que corresponde dictar la norma legal pertinente;

ES COPIA
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Por ello:
EL CONSEJO PROVINCIAL DE EDUCACION DEL NEUQUEN
RESUELVE

1°) CREAR a partir de la firma de la presente norma legal, en el Nomenclador
Curricular Provincial, el Plan de Estudio N°© 585 correspondiente a Ia
“Tecnicatura Superior de Auxiliar en Inmobiliaria”.

2°9) APROBAR el Disefio Curricular que como Anexo Unico forma parte de la
presente norma legal.

3°) ESTABLECER que el titulo a otorgar correspondiente a la carrera creada en el
Articulo 1°, con una duracién de dos y medio (2 y 2 ) afios, es el de
“TECNICO SUPERIOR DE AUXILIAR EN INMOBILIARIA".

40) ESTIPULAR que por la Direccidn General de Nivel Superior se cursen las
notificaciones de practica a la Direccion General de Titulos y Equivalencias y se
de continuidad a los trémites de obtencidn de la validez nacional de los Titulos
ante el Ministerio de Educacion (Departamento de Validez Nacional de Titulos y
Estudios).

5°) INDICAR que por la Direccion de Ensefianza Privada se cursaran las
notificaciones pertinentes.

6°) REGISTRAR, dar conocimiento a las Vocalias, Direccidn General de
Despacho; Direccion General de Nivel Superior; Direccion General de Titulos
y Equivalencias; Junta de Clasificacién Rama Media; Direccidn de Planeamiento
Educativo; Departamento Centro de Documentacién; Direccién General de
Distrito Regional Educativo I a X y GIRAR el expediente a la Direccién de
Ensefianza Privada a los fines indicados en el Articulo 5°. Cumplido,
ARCHIVAR.

Tée. CSCAR JAVIER COMPAR
Subsecretarlo dp Edvsacion ¥y Pmideéﬁ
del Consslo Provinclal de Educacisn

Prol MARISA YASMIN MORTADA
YOLAL RAMA INICIAL Y PRIAARMA
Conanje Provineinl do Edusscltn

Prof. BERNARDO S, OLMOS FOmzZick
Voca) Rama fdedia Téonica ¥y Superior
CONSEJO PROVINCIAL DE EDUCACION

TJANIEL EOUARDC PAVLLALEF
firector General de Despacho
C{gzxseéc; provincial de Educacidn



PROVINCIA DEL NEUQUEN
CONSEJO PROVINCIAL DE EDUCACION

RESOLUCIONN® (0 R 75
EXPEDIENTE N° 5721-007159/14

ANEXO UNICO
PLAN DE ESTUDIO N° 585

CARRERA: TECNICATURA SUPERIOR DE AUXILIAR EN INMOBILIARIA
TITULO A OTORGAR; TECNICO SUPERIOR DE AUXILIAR EN INMOBILIARIA
_ NIVEL: TERCIARIO

\, MODALIDAD: TECNICA
| MODALIDAD DE DICTADO: PRESENCIAL
| CICLO: SUPERIOR

/ DURACION: Dos y medio (2 y V2 ) afios, dos mil cuatrocientas (2400) horas
catedra.

CONDICIONES DE INGRESO: Poseer estudios secundarios completos.
PERFIL PROFESIONAL:

El Técnico Superior de Auxiliar en Inmobiliaria sera un profesional capacitado y

habllltado para:
Intervenir en la administracién y la gestion integral de la actividad inmobiliaria.

» Oficiar de intermediario y asesor en la gestién de emprendimientos inmobiliarios.

» Disefiar y desarrollar pautas eficaces de comunicacién y promocién del mercado
inmobiliario.

« Asesorar a compradores y vendedores de inmuebles en la compra-venta.

 Intervenir y organizar los elementos de comunicacién interna y externa, manejar
el marketing y publicidad en el ambito inmobiliario.

+ Asesorar en las funciones comerciales (elaboracion de contratos de compra-venta,
alquiler, etc).

« Guiar y colaborar en inquietudes de actividades inmobiliarias en las areas técnica,
financiera y juridica.

» Colaborar en el Area Inmobiliaria de una entidad financiera.

« Colaborar en el Area Inmobiliaria de una empresa constructora.

Analisis de Necesidades

No existe en la zona institutos tendientes a la obtencién de este titulo.

La obtencién del titulo Martillero Publico y Corredor, de nivel universitario es el

eslab6n mas importante en el camino histdrico recorrido por el Técnico Superior de

Auxiliar en Inmobiliaria. Atrds quedaron los idéneos, los requisitos minimos de los

titulos primarios, o secundario y el examen aislado de idoneidad. Hoy el titulo

profesional implica el desafio de la mayor y mejor capacitacion para cumplir

acabadamente el rol social que la comunidad reclama y que es responsabilidad

comdn cumplirlo adecuadamente.

Area ocupacional

El egresado podra desempefarse en inmobiliarias, entidades financieras, empresas

constructoras y otros grupos de empresas especificamente en los rubros de

especializacién inherentes a la administracion y emprendimientos inmobiliarios.

Ademas, estd en condiciones de desarrollar sus actividades en los Departamentos

Inmobiliario, Ventas y Publicidad de otras entidades afines.

V‘ieré:cior Ganerad do Despache
Consejo Provincial de Educacibn 3
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PLAN DE ESTUDIO N° 585

PRIMER ANO
Cadigo de Asignatura Hs. Cat. Hs. Cat.
Materia Sem. Cuatrim.
Régimen Cuatrimestral
Primer Cuatrimestre
5850101 | Elementos de Matematica y
Estadistica 08 128
585 01 02 | Problematica Social y Econémica 05 80
585 01 03 | Introduccién al Derecho 05 80
585 01 04 | Elementos de Psicologia y Sociologia 05 80
585 01 05 | Obligaciones y Contratos 06 96
Total de horas catedra 29 464
Segundo Cuatrimestre
58501 06 Principios de la Administracién y
Contabilidad 08 128
585 01 07 | Lectura Comprensiva y Practica de 96
la Expresion 06
585 01 08 | Psicologia Social 06 96
585 01 09 | Derecho Civil 06 96
Total de horas catedra 26 416
Total de horas catedra de - 880
Primer aiio
Total de horas catedra a 55 -
imputar de Primer Afio
SEGUNDO ANO
Codigo de Asignatura Hs. Cat. Hs. Cat.
Materia : Sem Cuatrim.
Régimen Cuatrimestral
Primer Cuatrimestre
585 02 01 | Oratoria 05 80
585 02 02 | Derecho Comercial 06 96
585 02 03 | Principios de Arquitectura y 128
Construccion 08
585 02 04 Firfanzas e Impuestos 08 128

Censeic Provincial de Educacitn
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585 02 05 | Informatica Aplicada 04 64
Total de horas catedra 31 496
Segundo Cuatrimestre
585 02 06 | Remates y Corretaje 05 80
585 02 07 | Administracién de Consorcios y 96
Propiedades 06
585 02 08 | Matematica Financiera 06 96
- 5850209 |Inglés Técnico I 04 64
1/ 58502 10 | Practica Profesionalizante I 08 128
' Total de horas catedra 29 464
A, Total de horas catedra de - 960
Segundo aiio
Total de horas catedra imputar 60 -
de Segundo Aiio
TERCER ANO
Codigo de Asignatura Hs. Cat. Hs. Cat.
Materia Sem Cuatrim.
Régimen Cuatrimestral
Primer Cuatrimestre
58503 01 | Publicidad y Promocidn 06 96
585 03 02 | Marketing de Servicios 06 96
585 03 03 | Practica Profesionalizante 1I 08 128
585 03 04 | Etica y Deontologfa Profesional 03 48
585 03 05 | Inglés Técnico II 04 64
585 03 06 | Seminario 08 128
Total de horas catedra 35 560
Total de horas catedra de - 560
Tercer aiio
Total de horas catedra a 35 -
Imputar de Tercer Aio
Total de horas Catedra de la - 2400
Carrera
Total de horas catedra a 150 -
Imﬁutar de la Carrera

HEL EDUARDD PAVLLALEF 5
Gonoral da Despache
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PORCENTAJES CAMPOS DE FORMACION Y PRACTICAS FORMATIVAS

Practicas
CAM- . HC 1 HC | Formativas %
MODULO
PO SEM | CUA.| % | HS | cam-
' CAT pos
Informatica Aplicada 4 64 | 33% | 21,12
Inglés Técnico I 4 64 | 33% | 21,12
Gfgle' Inglés Técnico 11 4 | 64 | 33% | 21,12 1‘3,}30
Etica y Deontologia Profesional 3 48 | 33% | 15,84
Total campo formacién general 15 | 240 | 33% | 79,2
Elementos de Matematica
Ectndistio Y 8 | 128 | 33% | 42,24
Introduccidn al Derecho 5 80 | 33% | 264
N Eiementos de Psicologia y Sociologia 5 80 | 33% | 264
S Funda- Prmcnpl_qs de Administracién y 8 128 | 33% | 42,24 | 25,33
mento Contabilidad _ _ %
Lectura ’Comprens:va y Practica de Ia 6 96 | 33% | 31.68
Expresion !
Psicologia Social 6 96 | 33% | 31,68
Total campo formacion de
findaments 38 | 608 | 33% |200,64
Problematica Social y Econémica 5 80 | 33% | 264
Obligaciones y Contratos 6 96 | 33% | 31,68
Derecho Civil 6 96 | 33% | 31,68
Oratoria 5 80 | 33% | 264
Derecho Comercial 6 96 | 33% | 31,68
Principios _c!e Arquitectura y 8 128 | 33% | 42,24
Especi- C_onstrucaon 48,67
fica Finanzas e Impuestos 8 128 | 33% | 42,24 %
Remates y Corretaje 5 80 | 33% | 26,4
Administracion de Consorcios
propiedades y 6 | 96 | 33% | 31,68
Matematica Financiera 6 | 96 | 33% | 31,68
Publicidad y Promocidn 6 | 96 | 33% | 31,68
Marketing y Servicios 6 9 | 33% | 31,68
Total campo formacion especifica 73 |1168| 33% |385,44
Practi- | Practica Profesionalizante I 8 | 128
cas |Practica Profesionalizante II 8 | 128 16.00
Profe- | Seminario 8 | 128 ’%
sionali- | Total campo précticas 24 | 384
zantes | profesionalizantes
Total de horas catedra de la carrera 2400 100%
Total de horas relpj de la carrera 1600

1 PAVELALEF
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CONTENIDOS MfNIMOS, OBJETIVOS DE LAS ASIGNATURAS.

CAMPO DE FORMACION GENERAL

INFORMATICA APLICADA

Historia y evolucidn de la informatica. Datos. Proceso. Informacion. Informatica.
Programas. Lenguajes de computacion. Hardware. Software. Componentes.
Configuracién basica de un computadora. Periféricos. Publicaciones. Ventas de
computadoras. Compra. Evaluacién técnica. Concepto sobre almacenamiento de
datos.

Archivos. Memorias. Bytes. KB. MG. GB. Almacenamiento. Disquetes. Discos fijos.
CD. DvVD. ZIP. DVD.

'Redes. Internet. Correo de Electrdnico. Chat. Video conferencia. Blsquedas. Intranet.
\ El Sistema Operativo. Windows. Programas. Configuracion de la PC. Impresidn.
IProcesador de Textos Word. Operaciones fundamentales del procesador. Uso de
erramientas.

/ Planilla de calculo — Excel. Creacidon de una planilla. Formatos. Graficos y dibujos.
Impresion. Accesorios y modelos. Ventanas y tablas. Libros de planillas y andlisis de
datos.

Software de aplicacién a la Carrera.

Objetivos

Conocer el equipamiento de una PC.

Adquirir los conceptos basicos de la informatica y sus aplicaciones.

Adquirir destreza en el uso del Procesador de Texto y la Planilla de Calculo.
Tomar conciencia de los beneficios de sistematizar la actividad inmobiliaria
mediante el uso de recursos informaticos.

INGLES TECNICO I
Estrategia de lectura. Skimming. Scanning. Ideas principales y secundarias.
La palabra. Categoria semantica de las palabras. E! sujeto. Articulos determinantes e
in determinantes. Caso posesivo “’S”. Pre y post modificacién de sustantivos. Ei
predicado Verbos modales auxiliares. Tiempos verbales. Oraciones existenciales
presente.
Uso del diccionario.
Referentes. Funciones retoricas. Oraciones simples y compuestas. Oraciones
coordinantes y subordinantes. Nexos coordinantes y subordinados.
Gerundios en funcién sustantiva, adjetiva y verbal.
Comparativos y superlativos de adjetivos en grados de iguaidad, menor y mayor.
Formacidn de palabras: afijos. Tiempo verbal: futuro simple / going to... (future).
Objetivo General
Lograr que los alumnos sean capaces de interpretar textos especificos referidos a su
orientacion con técnicas de interpretacion.
Objetivos Especificos
e Entrenar a los alumnos en la aplicacién de técnicas de interpretacion de textos
para que sean capaces de comprender textos escritos en ingles y utilizar la
informacion contenida en ios mismos.
o Crear conciencia en los alumnos de sus estrategias de lectura para que puedan
aplicarias en textos referidos a su especialidad.
e Contribuir a mejorar las capacidades de procesamiento de informacion de
nuestros alumnos.
o Reforzar e incrementar el conocimiento de los estudiantes sobre los sistemas
formales de léxico, morfologia y sintaxis (competencia gramatica) y Ias

DUARDG PAYILALEF
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maneras en que las unidades de expresidn se combinan en secuencias
significativas (competencia discursiva).

e Ayudar a los alumnos a comprender el valor comunicativo de los textos
(competencia comunicativa) ensefidndoles las caracteristicas del ingles escrito.

INGLES TECNICO II
Funciones retdricas. Hipotetizacién. Relaciones semanticas en contexto.
Causa — efecto: condicién — consecuencia, razon- resultado, medios —resultado, bases
— conclusion. Temporal: simultaneidad, secuencia cronoldgica. Tiempos verbales:
Pasado simple, presente perfecto, presente continuo, futuro continuo, presente
perfecto continuo. Voz pasiva. Pasiva con verbos modales y otras construcciones.
Construccion pasiva con “it” como sujeto vacio. Oraciones condicionales tipo 2.
‘Oraciones condicionales tipo 1. Can / to be able. Oraciones existenciales. Funciones
‘retdricas: reporte de hechos, hipotetizacion. Hechos versus opiniones. Oraciones
IS condicionales tipo 3. Valor comunicativo de la expresion o texto. Propdsito del autor.
j“"// Juicio de credibilidad de la informacidon. Organizacidn de texto. Reported speech.
”” Frases verbales. Expresiones lingisticas.

Objetivo General

Lograr que los alumnos sean capaces de interpretar textos especificos referidos a su

orientacion con técnicas de interpretacion.

Objetivos Especificos

e Entrenar a los alumnos en la aplicacién de técnicas de interpretacidn de textos
para que sean capaces de comprender textos escritos en ingles y utilizar la
informacién contenida en los mismos.

o Crear conciencia en los alumnos de sus estrategias de lectura para que puedan
aplicarlas en textos referidos a su especialidad.

e Contribuir a mejorar las capacidades de procesamiento de informacién de
nuestros alumnos.

o Reforzar e incrementar el conocimiento de los estudiantes sobre los sistemas
formales de léxico, morfologia y sintaxis (competencia gramatica) y las
maneras en que las unidades de expresidn se combinan en secuencias
significativas (competencia discursiva).

e Ayudar a los alumnos a comprender el valor comunicativo de los textos
(competencia comunicativa) ensefiandoles las caracteristicas del ingles escrito.

ETICA Y DEONTOLOGIA PROFESIONAL

Nociones de Deontologia. Generalidades. Los usos y la costumbre. La Moral vy ia ética.
Contrastes entre el ambito ético, juridico, técnico, social y religioso. La conciencia
moral, voluntad, libertad y responsabilidad moral. Etlca y practica profesional. Reglas
de ética profesional de la Corporacién de Rematadores. Principios de la conducta
comercial. Secreto profesional. Normas que rigen la materia general y en particular
materia comercial y penal. Competencia desleal. Aspectos éticos en la relacién con los
clientes. Conflictos éticos en el ambito profesional.

Objetivos

El egresado de la carrera debe tener un marco ético al que cefiirse; y manejar los
parametros que lo conforman a los efectos de la profundizacién y argumentacién de
las convicciones que lo lleven a ejercer su profesidon de un modo transparente y
adecuado a las normas imperantes.

EOUARLO PAVLLALEF
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CAMPO DE FORMACION ESPECIFICA

PROBLEMATICA SOCIAL Y ECONOMICA
PROBLEMATICA HISTORICA:Criterio historiografico para situar la problematica
contemporanea. Del crack de la Bolsa de Valores de Nueva York a la caida del Muro
de Berlin. Analisis de los acontecimientos y de las tendencias iniciales del siglo XXI. El
imaginario politico-social, cultural y econdmico del siglo XX (1929-1989) y las
perspectivas de los cambios del comienzo del siglo XXL.
PROBLEMATICA AXIOLOGICA:Criterio filosofico de interpretacion de los
acontecimientos humanos. El poder como objetivacion de la libertad en la historia.
Atomizacion e identidad en la cultura contemporanea. Planetizacién, regionalizacién y
pertenencia grupal. Sociedad post-industrial y cultura post-moderna. La problematica
de la produccién normativa en la post-modernidad. La educacién hoy frente a los
esafios del nuevo siglo. Excursus sobre el destino de la familia como UNIDAD social
basica.
)ROBLEMATICA ECONOMICA:Criterio para el andlisis de la problemética
condmica contemporanea. Analisis fenomenoldgico de la realidad econdmica.
“/Cuestiones de filosofia econdmica. La economia politica en los clasicos. La visién
 critica de la economia. La cuestién del valor.
Objetivos
e Realizar una lectura consistente y responsable de la realidad cultural,
sociopolitica y econdmica en la que el alumno esta situado.
e Reflexionar sobre los presupuestos axioldgicos que sostienen los paradigmas
de decision de la sociedad contemporanea.
e Plantear la apertura de un compromiso personal en la construccién de un
nuevo horizonte significativo en la actividad profesional.

OBLIGACIONES Y CONTRATOS
Obligaciones. Objeto de la obligacion. Clasificacidén de las obligaciones. Obligacion:
concepto, caracteres. Sujetos. Objeto. Causa fuente. Causa fin. Condicion. Plazo.
Cargo Obligaciones naturales. Obligaciones principales y accesorias. Obligaciones de
dar cosas ciertas. Obligaciones de dar cosas inciertas no fungibles. Obligaciones de
género limitado. Obligaciones de dar cantidades de cosas. Obligaciones de dar sumas
de dinero. Deudas de dinero y deudas de valor; clausulas de estabilizacion. Intereses.
Obligaciones facultativas. Obligaciones alternativas. Obligaciones de hacer.
Obligaciones de no hacer. Obligaciones de sujeto plural. Obligaciones mancomunadas
simples y solidarias. Clasificacion de los efectos. Astreintes. Incumplimiento. Dafio.
Imputabilidad. cuipa y dolo. Relacidén de causalidad. Caso fortuito y fuerza mayor.
Extincién. Enumeracién legal. Pago. Pago por consignacidén. Pago con subrogacién.
Pago de lo indebido. Novacién. Transaccion. Compensacidon. Remision de deuda.
Prescripcion liberatoria.
Contratos: concepto. Naturaleza juridica. Requisitos. Elementos. Contratacion
tradicional y moderna. Clasificacion. La tipicidad y atipicidad. Elementos vy
presupuestos en el contrato discrecional, predispuesto y de consumo.
Responsabilidad contractual. Figuras contractuales tipicas y modernas: normativa
legal y doctrinaria. Compraventa. Mandato. Locacion. Las clausulas especiales.

TR £DUARDU PAY LLALEF
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Objetivos

Al igual que al tratar los objetivos inherentes a la tematica de la materia en la parte
de “obligaciones” se repite el modo de operar con el estudiante; quién a esta altura
de la carrera y aprehendida ya la parte “general del derecho” deben ahora adentrarse
en la parte “especial” que contiene regulaciones especificas a las que en el futuro
deberan sujetarse. Conocer el complejo mundo de los “contratos” es de una
complejidad maytscula y por ello es tema y la materia es abordada en su
integralidad.

DERECHO CIVIL
OBJETO DEL DERECHO. E!l Patrimonio: Concepto. Caracteres. El patrimonio como
prenda comuin de los acreedores. Distintas clases de acreedores. Medidas precautorias.
' Bienes inembargables. Composicion del patrimonio. Derechos patrimoniales: Derechos
Personales. Derechos Reales. Derechos Intelectuales. Bienes y Cosas: Concepto y
iferencias. Clasificacion: las cosas consideradas en si mismas. Las cosas con relacién a
‘las personas.
SOy ACTOS JURIDICOS. Hechos y Actos juridicos: Concepto. Clasificacién. Elementos
AR esenciales y elementos accidentales. Prueba. Instrumentos Publicos: Concepto.
Enumeracion legal. Requisitos de validez. Escrituras Publicas: Nocion. Instrumentos
Privados: Nocidén. Forma, firma, doble ejemplar y fecha cdierta. Vicios del
consentimiento: Concepto. Error, violencia. La lesién. Vicios de los actos juridicos.
Simulacién y fraude. Nulidad de los actos juridicos; Concepto y efectos.
DERECHOS REALES. Derechos Reales: Concepto. Caracteres. Enumeracion. Posesién:
Concepto. Elementos. Posesion de muebles. Tenencia: Concepto. Diferencias con la
posesiéon. Dominio: Concepto. Caracteres y extincion. Condominio: Concepto.
Constitucion y extincidn. Propiedad Horizontal. Constitucién. Funcionamiento. Derechos
y obligaciones de los copropietarios. El Reglamento de Copropiedad. Prehorizontalidad:
Nocidn. Escritura de afectacién. Registro de Contratos. Responsabilidad. Prescripcion
adquisitiva: Concepto. Clases. Interpretacién y suspensiéon de la prescripcion.
Transferencia de Fondo de Comercio. Ley 11867: Concepto y analisis.
DERECHOS REALES. Derechos reales sobre cosa ajena: Clases. Servidumbres:
Concepto y clasificacion. Servidumbres personales: Usufructo: Concepto y caracteres.
Uso y Habitacién: Concepto y caracteres. Derechos reales de garantia: Hipoteca:
Concepto y caracteres. Efectos entre las partes y con respecto a terceros. Publicidad.
Extincion y cancelacién. Prenda civil: Concepto y caracteres. Prenda sin desplazamiento:
Concepto. Anticresis: Concepto y caracteres. Extincidon. Publicidad de los derechos
reales: Nocidn. Registro de la Propiedad Inmueble.
DERECHO DE FAMILIA. La familia: Concepto. Su proteccidn legal. El bien de familia.
Parentesco. Filiacién. Adopcion. Tutela y Curatela. Patria Potestad. Matrimonio:
Concepto. Naturaleza juridica. Impedimentos. Régimen econdémico de la sociedad
conyugal. Disolucion y liquidacién. Divorcio: Concepto y efectos.
DERECHO SUCESORIO. Derecho sucesorio: Concepto. La sucesion intestada:
Concepto. La sucesidn testamentaria: Concepto. Testamento: Concepto. Clases. Formas
de instrumentacion. Legado. Herederos: Distintas clases. Capacidad. Legitima
hereditaria. Indignidad y desheredacién. Aceptacion. Renuncia. Posesion de herencia.
Declaratoria de herederos. La cuenta particionaria. Inventario. Avaltio y adjudicacion.
Objetivos
e Conocer el conjunto de facultades y poderes de obrar que poseen los alumnos
como componentes del conglomerado social.
e Conocer el conjunto de normas obligatorias que regulan las relaciones sociales.
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o Desarrollar "bases actitudinales de su comportamiento”.

ORATORIA

Los géneros literarios. Clasificacion y ubicacidn de la oratoria. Concepto. Distincion entre
oratoria y elocuencia. Relaciones con la poética y la filosofia. La dialéctica.

La comunicacidn linglistica: naturaleza, posibilidades y limites. La linguistica, la
gramatica y la normativa. Lo correcto y lo incorrecto. Criterios de correccién. El
pensamiento y sus técnicas.

El significado de las palabras. Su uso: claridad y orden. El estilo. El arte de hablar y el
~ arte de escribir.

% El discurso oratorio. Elementos indispensables. Preparacién, disposicién y desarrollo.
Principales figuras retdricas. Tipos bdsicos de discurso. La discusion: técnica y
: conduccién.

:El orador: cualidades. La voz: Ia fonacion y la articulacion. La actitud: semblante, gestos
/'y ademanes. La inteligencia y la moral. El miedo oratorio: valor y confianza.

/" El auditorio. Psicologia del oyente. La improvisacion. Persuasion y autoridad.

Objetivos

Desarrollar capacidad de comprension, explicitacién analisis y sintesis del acto de
hablar.

Valorar la necesidad de purificar y ampliar su expresion.

Reconocer el idioma como medio de comunicacidn perfecto.

Desarrollar la practica del buen decir y escribir como medio para mejorar su actividad
profesional.

PRINCIPIOS DE ARQUITECTURA Y CONSTRUCCION

Cddigo de Ordenamiento Urbano y Normas Reglamentarias de construcciones.
Clasificacién del Territorio.

Zonificacion catastral. Uso del suelo. Clasificacion de Usos: Uso permitido - Uso
prohibido - Uso no conforme. Uso condicionado - Uso no condicionado. Grilla general de
Usos.

Determinacion de area edificable. Fondo reglamentario. Formacién del fondo: Casos
generales y casos particulares. Utilizacidn del centro libre de manzana.

Retiro de frente. Retiro de fachada én predios de esquina. Retiros laterales.

Indicadores de Ocupacién del suelo y Ocupacién total. Factor de Ocupacion del Suelo
(F.0.S.). Valor del F.0.S. Cdmputos. Factor de Ocupacién Total (F.O.T.). Valor del
F.O.T. Cdmputos. Premios o Incrementos al F.O.T.

Subdivision del suelo. Infraestructura y servicios esenciales. Dimensiones de las
manzanas. Parcelamiento.

Alturas maximas permitidas. Variables que fijan la altura méxima. Formas que
determinan la altura maxima. Construcciones sobre altura maxima.

Altura de fachada en esquina.

Proyecto y plano municipal. Tramitacién municipal. Elementos constructivos. Estructura
portante y estructura independiente. )

Sistemas constructivos. Medicion del lote. Trabajos preparatorios. Items constructivos
de obra: Cimientos, Paredes, Cubiertas, Aislaciones, Revogues, Revestimientos,
Contrapisos, Pisos, Instalaciones.

Cémputo y presupuesto de un inmueble. Método de Chandias y otros. Computo y
Presupuesto de un muro medianero.

Objetivos

Familiarizarse con el cédigo de ordenamiento urbano.
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Sintetizar los registros de documentacidén necesarios para la presentacién de una
tasacién ante organismos estatales.

DERECHO COMERCIAL

La empresa. Encuadre juridico y econdémico. La empresa segiin sus objetivos.
Organizaciones con y sin fines de lucro. Organizaciones de servicios y de produccién.
Organizaciones de caracter privado, piblico y mixtas.

De la existencia de Sociedad Comercial. Concepto. Sujeto de derecho. Asociaciones
bajo la forma de sociedad.

De la forma, prueba y procedimiento. Inscripcion en el Registro Plblico de Comercio.
: Contrato constitutivo. Régimen de nulidad.

ociedades no constituidas regularmente. Responsabilidad de los socios. Prueba de la
ociedad. Relaciones entre los acreedores de la sociedad y particulares de los socios.
</Relaciones de los socios con la sociedad. Aportes. Modalidades. Bienes aportables.
&/ Eviccidn. Valuacién.

Sy

\?@W Régimen de administracion y representacion. Documentacién. Libros principales.
=22  Chegue. Pagaré. Contabilidad. Medios de registracién. Balance.

Transformacidn. Fusién y Escision. Resolucién parcial y disolucién. Liquidacion.
Intervencién judicial. Procedencia. Clases. Sociedad constituida en el extranjero.
Sociedades en particular. Sociedad Colectiva. Sociedad de Capital e Industria. Sociedad
en Comandita Simple y en Comandita por Acciones. Sociedad de Responsabilidad
Limitada. Sociedad Anénima. Sociedad Andnima con Participacion Estatal Mayoritaria.
Debentures. Clases. Garantias. Sociedad accidental o en participacion.
Contratos de Colaboracién Empresaria. Uniones Transitorias de Empresas.
Objetivos
o Conocer cual es el area que estudia el Derecho Comercial.
e Diferenciar claramente el campo del Derecho Civil del Comercial, identificando
toda cuestién que debe ser regida por el Codigo de Comercio y sus leyes
complementarias.

FINANZAS E IMPUESTOS

Los sistemas financieros. Liberales — Socialistas — Intervensionistas — Extrafiscales —
Funcionales.

Naturaleza de la actividad financiera. Fines del Estado. Necesidades plblicas y servicios
publicos. Proceso de produccién de bienes

Gastos y Recursos — Concepto General. Aspectos politicos, econémicos y juridicos
Enfoque macro y macroeconémico.

Gastos publicos ~ Clasificacién. Teoria del cebador, del multiplicador y del acelerador —
Conceptos. Teoria del estancamiento secular.

Recursos publicos — Concepto y clasificacion. Gratuitos — Detivados — Mixtos

Empresas del Estado — Monopolios estatales — Economia mixta. Tributarios: Tasas,
contribuciones e impuestos. Diferenciacion.

Los Impuestos — Principios constitucionales. Impuestos directos e indirectos —
Personales y reales — Fijos, graduables, proporcionales, progresivos y regresivos.
Multiplicidad de impuestos

Efectos econdmicos de los impuestos. Impuesto a las Ganancias, al Valor Agregado y
otros impuestos y tasas.

La deuda publica — Concepto y clasificacion. Empréstitos voluntarios y forzosos. Carga
de la deuda publica — Efectos. Emisidn de moneda como recurso financiero — Efectos
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El Presupuesto Nacional — Efectos econdmicos. Plan econdmico nacional — Finanzas
PUblicas y Renta Nacional.

Objetivos

Otorgar significado a la actividad financiera del Estado a través del proceso de
evolucidn histérica de las ideas en la materia.

Interpretar el rol del estado en la aplicacion a las politicas econémico-financieras del
mundo actual, con especifica aplicacién a la RepUblica Argentina.

REMATES Y CORRETAJE

Procedimientos para el remate Particular. Derechos y Obligaciones. EI Remate.
Obligaciones que surgen del Remate. Régimen legal. Anuncio de Remates. Requisitos
esenciales. Edictos. Bienes muebles o semovientes e inmuebles. Redaccion y
publicacion. Responsabilidades. Sanciones. Uso de la bandera de remate. Significado.
' Lugar donde debe realizarse el remate. Suspension del Remate particular. Rendicién
de cuentas. Sanciones. Nulidad de los remates. Oposicién del propietario o inquilino a
los actos preparatorios para la venta de inmuebles. Apertura del remate particular.
Forma de anunciar e individualizar los efectos en venta. Oferta y puja. Direccién de la
puja. Pago de la sefia. Disponibilidad del precio. Fiscalizacién en la venta o remate de
inmuebles. Obligacién de estar presente. Venta a plazos. Rendicién de cuentas.
Sanciones. Indicaciones de orden practico. Gastos de Remate. Deduccién de los
gastos. Carteles, prospectos y volantes. Local y deposito. El personal. El transporte.
Fotografias del local. Gastos de preparacién de remate. Publicidad. Derecho a la
comisién. La comisidn por el seguro. Accién ante Ia falta de pago. La prescripcion de
los honorarios y gastos. Remates especiales.

Corredores. Auxiliares del Comercio. Auxiliares Auténomos. Normas aplicables.
Concepto. Inscripcién en la matricula. Exclusiones. Condiciones para su ejercicio.
Funciones. Naturaleza del acto. Prohibiciones e incompatibilidades. Determinacién de
la remuneracién. Desde cuando se adeuda. De quien se recibe. Prescripcién. La Ley
de Lealtad Comercial y sus reglamentaciones.

El egresado de la carrera trabajara, como ya dijimos, como auxiliar de Ia justicia, y
como tal tendra participacion dentro de expedientes judiciales. En ese sentido es
ineludible que conozca por dentro el proceso judicial y su desarrollo practico y
conceptual. El remate es una parte especifica del proceso judicial y quizas la mas
relevante en cuanto a acto especifico y accién propia judicial bajo la tutela profesional
del futuro egresado de la carrera. Es necesario en ese sentido el mas amplio
conocimiento profesional del acto de remate, tanto el de caracter pdblico como
privado.

Como futuros Corredores los egresados de la carrera tienen la obligacién ineludible
de conocer el régimen legal especifico que le es aplicable producto del ejercicio de su
profesién en el sentido mas amplio del término. Cuales son los alcances de sus
responsabilidades es fundamental a los fines del futuro ejercicio de su profesion.

ADMINISTRACION DE CONSORCIOS Y PROPIEDADES

La Propiedad Horizontal. Reglamento De Copropiedad y Administracion. Reglamento
Interno. Las Asambieas. La Administracion. EI Administrador EI Consejo de
Administracion. Las Expensas Comunes. Las Reparaciones. El Personal del Consorcio.
Normas de Convivencia. Modelos De Documentacion. Jurisprudencia y Normas
Actualizadas. ‘

Objetivos

Conocer los marcqs legales que hacen a la administracién de la propiedad horizontal.
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Enmarcar legalmente las acciones del administrador de consorcio.

PUBLICIDAD Y PROMOCION

Bases tedricas de la publicidad

La actividad publicitaria y su entorno social. EI marketing y la publicidad. La
comunicacién y la publicidad. La tecnologia. Tendencias de la publicidad. Sociedad de
consumo Yy publicidad. Discurso publicitario. Tipologia de la publicidad. Definicién de
publicidad.

El sistema publicitario

El anunciante. El departamento de marketing. La empresa de publicidad.
Antecedentes, origen y evolucién de la publicidad y la agencia de publicidad. Las
gestiones de la empresa de publicidad. Las relaciones con el anunciante, los medios y
0s proveedores.

//Medios masivos de comunicacién y nuevos medios de comunicacion

Medios y soportes La television. La radio. Los diarios. Las revistas. La via pablica. La
publicidad de respuesta directa. El marketing en el punto de venta. La promocion. El
marketing directo. Internet. Las nuevas tecnologias.

La propaganda y la publicidad politica

La propaganda. Las reglas y técnicas de ia propaganda. La television y el origen de la
publicidad politica. EI marketing politico y el mercado de la opinién pdblica. El
“sondeo de opinién”: las encuestas. La TV y el nuevo espacio publico. Las
caracteristicas de la publicidad politica actual.

Promocion

Concepto. Caracteristicas. Modelos. Publicidad y promocion.

Objetivos

Comprender los fundamentos tedricos y practicos de la publicidad y la propaganda.
Identificar causas y efectos del uso de las herramientas del discurso publicitario y
propagandistico.

Reconocer la capacidad de razonamiento, a fin de analizar convenientemente Ia
publicidad y la propaganda.

Observar y ejercitar las vinculaciones de la publicidad y la promocién con la actividad
inmobiliaria.

MATEMATICA FINANCIERA

Porcentaje. Interés simple. Descuento comercial. Operacién no reversible.
Vencimiento comin y medio descontados comercialmente. Interés compuesto. Monto
a interés compuesto con capitalizacion continua. Tasa instantdnea. Tasa de
descuento. Relacidon entre la tasa de descuento e interés. Rentas. Amortizaciones.
Emision de titulos. Valor de emision. Tasa nominal y efectiva. Rescate de titulos.
Objetivos

Comprender esta area de la Matematica como disciplina dindmica con la finalidad de
aplicarla a soluciones de problemas concretos en la administracion.

Superar los niveles de calidad de resolucion de problemas de Administracion
inmobiliaria, con capacidad para fundamentar las operaciones matematicas
financieras implicadas.

Comprender los conceptos matematicos y la importancia del lenguaje matematico en
la descripcién de procesos discretos que representan comportamientos de sistemas
econdmicos, comerciales y administrativos.
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MARKETING DE SERVICIOS

Comercializacién y Marketing. Teoria de los sistemas y de su accién. Contexto o
medio ambiente. Procedimiento de la investigacion de mercado. Investigacion de
producto. Investigacion publicitaria. Segmentacion del mercado. La estrategia
comercial. Ciclo de vida de un producto. Técnicas para la evaluacién de productos.
Politicas para la fijacién de precios. Fijacion de precios en mercados abiertos y
monopolicos. Fuerza de Ventas. Capacitacién y entrenamiento. Objetivos de la
publicidad. Sistemas y canales de distribucion.

Objetivos

Aplicar las diferentes técnicas de investigacion de los mercados y la estrategia
comercial a seguir con la finalidad de mostrar a la empresa un plan integral de
mercializacion.

AMPO DE PRACTICAS PROFESIONALIZANTES
)bjetivos (Comunes a todas las asignaturas del campo)

/gg/ 4 Respetar a las personas que integran la Organizacion en la que se desempefiaran,

reglas y objetivos.

- Asumir la incidencia que posee la incorporaciéon de nuevos miembros a los grupos
con el fin de desarrollar conciencia de la importancia de los comportamientos, en el
ambito de desempefio de practicas.

- Integrar a las tareas valores de alta consideracion humana por las consecuencias de
las propuestas que se realicen implicando en los analisis el grado de compromiso
de las metodologias.

PRACTICAS PROFESIONALIZANTES I Y II

OBJETIVO GENERAL

El objetivo general de las Practicas Profesionalizantes es el de brindar a los
estudiantes la oportunidad, de aplicar los conocimientos adquiridos en las aulas a
través de la realizacion de practicas con distintas caracteristicas, para apoyar el
desarrollo del estudiante, y de esta manera, vincular nuestra institucion educativa con
los distintos ambitos laborales concurrentes con la incumbencia de la Carrera.
CONTENIDOS )

Objetivos de la practica profesionalizante. Alcances. Ambito ocupacional en el cual
se realiza. Descripcion de tareas, actividades, procesos o0 situaciones
problematizantes. Instructivos de observacion y de entrevistas. Realizacion de
Entrevistas. Técnicas de intervencidon. Actividades de planificacidén, ejecucién y
evaluacién de la practica concreta.

SEMINARIO

La asignatura Seminario consiste en un Trabajo Final de Carrera. Con el Trabajo Final
se concluye la carrera. La tarea consiste en indagar y sistematizar conocimientos
alrededor de un tema inherente a la carrera cursada para concluir en la elaboracion
de un proyecto de trabajo técnico. Los entornos tedricos y justificaciones
metodoldgicas estdn ligados a las investigaciones cualitativas y cuantitativas. El
trabajo es individual, bajo la direccion del profesor del Trabajo Final, con requisitos
de presentacidon de informes de avance, después de presentar el proyecto de
investigacion, y mantener reuniones de asesoramiento conforme se acuerde.
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CAMPO DE FORMACION DE FUNDAMENTOS

ELEMENTOS DE MATEMATICA Y ESTADISTICA

NUmeros reales. Radicacién. Potencias de exponentes fraccionarios. Logaritmacion.
Expresiones algebraicas. Polinomios. Funcién polindmica. Potenciacién de exponentes
algebraicos. Ecuaciones. Inecuaciones. Teoria de conjuntos. Operaciones con
conjunto. Producto cartesiano. Relaciones en un conjunto.

Vectores. Operaciones con vectores. Matrices. Determinantes. Funciones. Funcién
cuadratica. Intersecciones entre funciones. Funcién culbica. Representaciones
. graficas. Propiedades de las funciones. Operaciones entre funciones. Trigonometria.
Medida de dangulos. Funciones trigonométricas. Representacion grafica.

 Estadistica. Inferencia y metodologia. Modelos. Poblacion. Muestra. Unidades
'~ estadisticas. Su estudio. Recopilacion de informacién. Medidas de posicin.
Promedios. Mediana. Probabilidad. Experimento aleatorio. Espacio muestra. Sucesos.
Distribuciones de probabilidad. Funcién de probabilidad. Funcién de distribucion.
Modelos especiales de probabilidad. Distribucién de uno y de dos puntos. Muestra
aleatoria. Distribuciones muestrales. Estimacidén de par metros. Puntual. Propiedades
de los buenos estimadores. Test de Hipdtesis. Relacién entre variables. Modelo de
regresion bivariable lineal. Series de tiempo. Representacién. Movimientos. Analisis
clasico.

Objetivos

Comprender las Matematicas como disciplinas dinamicas con ia finalidad de aplicar
la construccidn de conocimiento matematico a soluciones de problemas.

Comprender los conceptos matemadticos y la importancia del lenguaje matematico en
la descripcidn de procesos discretos que representan comportamientos de sistemas
econdmicos, comerciales, administrativos y de la ciencia en general.

Adquirir competencias en las técnicas de relevamiento, registro, sistematizacion,
representacion, lectura e interpretacién de la informacidn, con la finalidad de
implementar prevenciones eficaces y eficientes, considerando las estadisticas, como
importante recurso, en combinacién con otras fuentes de percepcién e informacion.

INTRODUCCION AL DERECHO

EL DERECHO. Concepto e importancia de la profesion. Incumbencias profesionales.
Matriculacidn. Marco juridico. El Derecho: Concepto. Derecho, moral y usos sociales.
Derecho natural y Derecho positivo. Derecho objetivo y Derecho subjetivo. Derecho
publico y Derecho privado: naturaleza y contenido. Fuentes del Derecho: Ley,
costumbre, jurisprudencia y doctrina, Anadlisis e importancia de cada una. La ley:
Concepto y caracteres. Temporalidad v territorialidad de la ley. Modo de contar los
intervalos del derecho. La Constitucion Nacional. Ei Poder Judicial. Formacion de las
leyes. La codificacion: concepto. El Cddigo Civil Argentino: nocién y principales
reformas.

SUJETOS DEL DERECHO. Persona: concepto. Distintas clases. Personas fisicas:
comienzo y fin de su existencia. Ausencia con presuncién de fallecimiento. Periodos
legales en la vida de las personas fisicas. Personas por nacer. Menores impUberes y
menores adultos. La mayoria de edad. Emancipacion. Atributos de la persona: Nocién y
enumeracién. EI nombre: concepto, su naturaleza juridica y caracteres. El domicilio:
concepto y caracteres. Clasificacién. Domicilio general: de origen, real, legal, domicilios
especiales. El estado de las personas. Concepto y caracteres. El Registro del Estado Civil

de las Personas: nocion.
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Personas Juridicas: Concepto. Su naturaleza juridica. Clasificacion: Plblicas y privadas.
Persona Juridica: Comienzo y fin de su existencia. Atributos: Nombre, domicilio,
capacidad. Representacidn. Responsabilidad.

LA CAPACIDAD. Capacidad: concepto. Clases: Capacidad de derecho. Capacidad de
hecho. Incapacidad de derecho; Nocidon y casos. Incapacidad de hecho: Personas por
nacer, menores impuberes, dementes, sordomudos. Incapacidad de hecho relativa:
menores adultos y menores emancipados. Inhabilitaciones Judiciales. Representacién de
los incapaces de hecho.

. DERECHO CONSTITUCIONAL. Constitucion Nacional: andlisis de sus partes.
v Derechos, declaraciones y garantias: su andlisis. Autoridades de la Nacion.
| Atribuciones del Congreso. Atribuciones del Poder Ejecutivo.

. Objetivos

. Esta asignatura permite formar al alumno como persona en sus actos enmarcados
’/ dentro del derecho, relacionados dentro del contexto de la sociedad y sus
aplicaciones desde el marco constitucional de una institucién como pais.

ELEMENTOS DE PSICOLOGIA Y SOCIOLOGIA

Introduccidn a la Psicologia. Las Organizaciones. Conducta y Motivacidn Laboral. Las
Organizaciones en la gestion del cambio. Politicas de Seleccidén, Orientacién y
Capacitacion del Personal. Comportamiento. Comprension del Comportamiento y
Diferencias Individuales. : Proceso de Motivacién. El estrés en ambito laboral y el
individuo. Comportamiento de Grupo. El Liderazgo.

Objetivos

Analizar los avances mas importantes de la Psicologia Social y sus aplicaciones.
Sistematizar la teoria psicoldgica y su aplicacidon social; asimismo se trata el impacto
psicoldgico.

Incorporar conceptos basicos de teoria del comportamiento con un enfoque
multidisciplinario y actual.

Incorporar conceptos basicos de sociologia.

Comprender el concepto de comportamiento, las alternativas del comportamiento
humano, la problematica de la actividad y el trabajo conjugados en el deber ser
humano.

Explicar la incidencia de factores tales como motivacion, actitudes y aprendizaje en la
comprension del comportamiento individual en las organizaciones

Describir la estructura y comportamientos de los grupos en ambientes de la
organizacion.

Reflexionar sobre las posibilidades y limitaciones que se pueden presentar en la
resolucion de problemas y en la toma de decisiones.

PRINCIPIOS DE LA ADMINISTRACION Y CONTABILIDAD

Contabilidad financiera empresa, administracion y contabilidad. Exposicion de la
informacion contable. Analisis e interpretacion de estados contables. Economia
macroeconomia argentina. Politica comercial externa. Problemas en torno a la
competitividad. Regulacién y desregulacién. Anadlisis de sectores. Empleo y
desempleo. Integracion regional analisis de situaciones de negocios y control para la
direccién los sistemas de control para la direccién. Integracién de los diversos
sistemas de control. Centros de responsabilidad y precios de transferencia. Control
por areas e indicadores. Tablero de control estratégico. Direccion comercial el
enfoque actual del marketing. Decisiones de la mezcla comercial. La direccion
comercial. Los nugvos conceptos del marketing. Comercializacion de productos
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masivos. Comercializacién industrial. Comercializacién de servicios. Desarrollo e
implementacién del plan de marketing. Comportamiento humano gestion de los
recursos humanos. Modelos de motivacién. Comunicacion. Liderazgo. Sistemas de
reconocimiento. Costos para la toma de decisiones costos industriales. Costos para la
toma de decisiones en el corto plazo. Sistemas de costeo. Punto de equilibrio. Analisis
de costos en el largo plazo. Costeo basado en actividades. Direccidn de operaciones
herramientas basicas para el aseguramiento de la calidad. Andlisis de procesos.
Optimizacién de procesos. Direccion financiera andlisis y diagndstico financiero.
- Direccién financiera de corto plazo. Presupuestacion financiera a largo plazo.
'~ Evaluacién de inversiones. Fuentes de financiacion de las empresas y dividendos.
Gestion de valor. Direccién estratégica de las finanzas. Estrategia y pensamiento
estratégico. La definicidn del negocio. Etica en la actividad empresarial analisis de la
responsabilidad moral personal. Fundamentos de la ética empresaria. Innovacién
tecnoldgica. Gestién de la tecnologia.

Objetivos

Abordar presupuestos practicos y principios de la sana administracién y la
contabilidad, sin los cuales el egresado no podria ejercer ni comprender el complejo
mundo negocial.

PSICOLOGIA SOCIAL

Devenir de la psicologla social como campo reflexivo de problemas (tedricos y

practicos) procedentes de los modos de existencia humano. Ciencias empirico -

analiticas, ciencias histdricas - hermenéuticas y ciencias criticas Heterogeneidad como

respuesta al pensamiento (nico. Multiplicidad y transversalidad. éPsicosociologia o

sociopsicologia? Tensiones permanentes que atraviesan a la psicologia social. Aportes

argentinos y latinoamericanos. Herramientas. Definicién de una psicologia social
historica y critica. Condiciones y modalidades de la produccion de subjetividad.

Condiciones de modernidad en curso. Histérica: mentalidades, configuraciones

subjetivas, self, yo. Caracter y personalidad social. La realidad como problematica.

La construccion del orden social como realidad y la interaccién como fenémeno de

(inter)subjetividad. La autoconstruccion del sujeto colectivo e individual a ese orden.

Relatividad de la nocidn de realidad. Realidad historica. Procesos de

institucionalizacidn y legitimacion. Acontecimientos como presentacion del des-orden

y de movimientos instituyentes. Situacidn. Produccién de nuevas realidades.

Condiciones para el desarrollo de procesos de subjetivacidn y devenir de nuevas

subjetividades. Presentacion de algunas herramientas fundamentales de la psicologia

social como recursos para la produccion de la subjetividad. Procesos y problematicas
para la investigacion y/o intervencién de la psicologia social histérica y critica. La

Psicologia Social Aplicada es una intervencion.

Objetivos

e Lograr conocimiento de las distintas corrientes tedricas.

¢ Introducir la transmisién de herramientas de intervencion (instrumentalizacién
/ operacionalizacion de conceptos tedricos que sirven de insumo a las
metodologias empleadas) provenientes de la psicologia social.

e Abastecer de recursos para el armado de una perspectiva de andlisis y accion
psicosocial que de cuenta tanto de la complejidad existente en torno de la
produccibn de  subjetividlad como de la  implicacion  del
cientifico/disciplinado/profesional en el campo de la psicologia social.

o Sensibilizar a los estudiantes sobre el analisis y la comprensién macro, meso y
microsocial de fendmenos y acontecimientos en la construccién de la realidad.
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o Disponer de herramientas queden cuenta de como se crean, reproducen y
descomponen las redes vinculares y las tramas (Inter) subjetivas situables
sociohistoricamente.

LECTURA COMPRENSIVA Y PRACTICA DE LA EXPRESION

Normativa de la lengua espafiola. Criterios. Descripcidon sucinta de los niveles
fonoldgicos, morfoldgicos y sintacticos. El discurso persuasivo. Adjuncion, omisién.
Inversién, sustitucidn. Niveles: plano sonoro, lexical sintdctico, semantico, pragmatico.
Anclaje: el componente linglistico y visual. Discurso argumentativo: secuencial y
dialéctico. Esquema basico: introduccién, argumentacién, resumen y conclusion.
Procedimientos argumentativos. Desmentir, conceder, ejemplificar, generalizar.
Cohesion: referencial y secuencial. Enunciacion: deicticos. Personas. Localizaciones.
Discurso y relato. Actos del habla. Estilo directo e indirecto. Superestructura y
macroestructura. Discurso Literario: Materialidad del lenguaje. Sentido Textual.
Connotacion y denotacion. Estilos Géneros literarios  verosimilitud. Polifonia.
Intertextualidad.

Objetivos

Familiarizarse con distintas tipologias discursivas.

Expresarse con fluidez en un determinado marco comunicacional.

Comunicarse con rigor lingdiistico en forma oral y escrita.
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